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Lo extraordinario previsible y lo ordinario imprevisible
Un eclipse total es previsible, pero no por ello resulta menos extraordina-

rio. No en vano, habían pasado 114 años desde el último que se pudo obser-
var desde la Península: fue en 1912, cuando llevaba poco tiempo gestándose 
lo que acabaría siendo el Grupo AN, ahí es nada. Lo curioso es que, en 
menos de un año, se podrá ver otro: será el 2 de agosto de 2027 y habrá que 
acercarse al sur de España para poder disfrutarlo.

Esta coincidencia es poco habitual y es extraordinaria por su repetición 
en un periodo breve de tiempo. Es como si una selección no gana ningún 
Mundial en 80 años y luego es capaz de conseguir dos estrellas en los últi-
mos cinco campeonatos disputados. La diferencia radica en que el eclipse 
es predecible y lo del fútbol es imprevisible a más no poder. Las expectativas 
antes de comenzar un Campeonato del Mundo son altísimas para muchos 
países, pero las de todos menos uno se quedan por el camino. 

Con la cosecha de cereal ocurre una mezcla de ambas cosas: por un 
lado, las expectativas siempre son altas al comenzar la campaña del cereal 
de invierno, y quienes trabajan el campo confían en que deje muchos kilos, 
una gran calidad y en que se pueda vender a buen precio. Luego, el discurrir 
meteorológico del año hace que acabe siendo más o menos previsible qué 
va a pasar cuando llega la época de la recogida. 

El caso es que este año, hasta el final, los caprichos del cielo han impe-
dido que nos pudiéramos hacer una idea ajustada de cuál iba a ser el resul-
tado: enero fue el más lluvioso en décadas; mayo y junio, inusualmente 
cálidos y secos. Son fenómenos cada vez más frecuentes, pero no por ello 
predecibles. Y tampoco, por lo que vemos en los últimos años, son extraor-
dinarios, ya que cada vez nos sorprende menos sufrir danas violentas o 
padecer semanas enteras en las que la temperatura nocturna no baja de 30 
grados. 

Las expectativas sobre la cosecha han ido bajando en los últimos dos 
meses. No compensa, pero al menos ha sido una alegría disfrutar este 
verano de fenómenos extraordinarios en el cielo y en el campo (si no en 
aquel en el que trabajan tractores, sí en ese otro por el que circula el balón).
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Si se confirman los datos, la cosecha de cereales de 2026 quedará por debajo de la 
media histórica y a la sombra de la extraordinaria campaña de 2025, en la que se obtu-

vieron 26,64 millones de toneladas. Las elevadas temperaturas y la falta de precipi-
taciones durante las fases finales del cultivo han reducido el potencial productivo y 

han hecho que Cooperativas Agro-alimentarias de España revise a la baja su primera 
estimación. Las últimas cifras disponibles sitúan la cosecha de 2026 en 18,6 millones 
de toneladas, casi dos millones menos que en el primer informe. La revisión refleja 

también unos rendimientos finales inferiores a los previstos, con una media nacional 
de 3,52 toneladas por hectárea. Al cierre de esta edición, todo el cereal de invierno de 

las cooperativas socias del Grupo AN estaba recogido, salvo alguna excepción puntual. 
En las siguientes páginas analizamos cómo ha transcurrido esta cosecha, muy desigual 
territorialmente y complicada en su desarrollo, centrándonos en cada una de las regio-

nes en las que está presente el Grupo AN. 

La cosecha de cereal de 2026 se sitúa en 18,6 millones de toneladas, 
con un rendimiento medio de 3,52 toneladas por hectárea 

Tajonar • Chari Mancini

UNA COSECHA MEDIA



EEn su última reunión, celebrada 
el pasado 13 de julio, el Consejo 
Sectorial de Cereales de Cooperativas 
Agro-alimentarias de España revisó 
a la baja los datos publicados en su 
primer informe, que recogíamos 
también en el número de junio de 
Acción Cooperativa. Esta segunda 
estimación sitúa la producción 
nacional de cereales en 18,6 millones 
de toneladas, sobre una superficie 
de 5,28 millones de hectáreas, de 
acuerdo con los últimos datos dispo-
nibles del Ministerio de Agricultura, 
Pesca y Alimentación, y de la PAC. 

La nueva cifra supone una revisión a 
la baja de 1,96 millones de toneladas 
con respecto a la estimación ante-
rior. La revisión refleja también unos 
rendimientos finales inferiores a los 
previstos, con una media nacional de 
3,52 toneladas por hectárea. 

Si se confirman estos datos, la 
cosecha de cereales de 2026 será 
recordada como una campaña por 
debajo de la media histórica y muy 
por debajo de la excepcional cam-
paña de 2025, en la que se alcan-
zaron 26,64 millones de toneladas. 
Concretamente, la producción se 

reduce un 30 % y el rendimiento un 
24 % si se compara con la del año 
pasado.

Los datos muestran que las 
expectativas favorables generadas 
por las precipitaciones de primavera 
no se han consolidado de manera 
uniforme. Las elevadas temperaturas 
registradas desde la segunda mitad 
de mayo aceleraron el desarrollo 
y la maduración de los cultivos en 
numerosas zonas del centro y norte 
peninsular, reduciendo el periodo de 
llenado, el peso del grano y, en conse-
cuencia, el rendimiento final.

EVOLUCIÓN DE LA COSECHA DE CEREAL DESDE 1990. INCLUYE LA SEGUNDA ESTIMACIÓN DE 2026
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La nota de prensa que acom-
paña a la segunda estimación de 
Cooperativas Agro-alimentarias de 
España también recoge la evolución 
climática, que confirma las difíciles 
condiciones en las que se ha desa-
rrollado la campaña. Según AEMET, 
mayo fue muy cálido y seco, mien-
tras que Julio-Agosto tuvo carácter 
extremadamente cálido y muy seco. 
La temperatura media peninsular se 
situó 3,2 °C por encima de lo normal 
y las precipitaciones alcanzaron úni-
camente el 39 % de su valor habitual. 
Esta situación provocó fuertes recor-

tes de rendimiento, especialmente en 
aquellas zonas donde el cereal todavía 
se encontraba en fase de llenado 
cuando se produjeron los episodios 
de calor. 

La cebada continúa siendo el 
principal cereal español por volumen, 
con un rendimiento medio de 3,19 
toneladas por hectárea. Le sigue el 
trigo blando, con 3,25 toneladas por 
hectárea. Los rendimientos se man-
tienen muy alejados de los niveles 
extraordinarios alcanzados durante la 
campaña anterior, lo que confirma la 
creciente incidencia que las condi-

ciones meteorológicas durante las 
últimas fases del ciclo tienen sobre la 
producción final. 

Para los cereales de invierno, la 
cosecha estimada por Cooperativas 
Agro-alimentarias de España se 
reparte de la siguiente manera: 
cebada, 6,9 millones de toneladas; 
trigo blando, 5,6; avena, 0,86 millo-
nes; triticale, 0,8; trigo duro, 0,45 
millones de toneladas; y centeno, 
0,15. A estas cifras hay que añadir la 
prevista de forma muy preliminar 
para la cosecha de maíz: 3,8 millones 
de toneladas. 

Producción estimada por cultivos, comparación con la de 2025 y con la media 
de los 3 años anteriores (en toneladas)

2026 2025 Media 3 años

Trigo blando 5.589.588 8.722.090 6.327.168

Trigo duro 448.894 680.231 614.402

Cebada 6.908.245 10.220.721 7.447.467

Maíz 3.832.188 3.916.599 3.292.688

Avena 868.183 1.796.526 1.056.039

Centeno 149.053 323.982 205.290

Triticale 804.047 977.981 709.399

Total cereales 18.600.200 26.638.130 19.652.454

   

Campo de avena en el Valle de Ezcabarte, en Navarra

6 // Acción Cooperativa Julio-Agosto // Grupo AN



Cooperativas Agro-alimentarias 
de España también señala que a esta 
situación se suma un factor eco-
nómico que agrava la campaña: el 
incremento de los costes de produc-
ción en insumos, energía y labores 
ha reducido de forma significativa 
la rentabilidad de las explotaciones 
cerealistas. De este modo, aunque los 
rendimientos se sitúan próximos a la 
media de los últimos cinco años, el 
margen económico para los agricul-
tores es considerablemente menor 
que en campañas anteriores.

La estimación desglosa la produc-
ción prevista en las distintas regiones, 
entre las que destaca Castilla y León, 
que abarca el 33 % de la producción 
de todo el país. Le siguen Aragón y 

Producción estimada por regiones, comparación con 2025 y 
porcentaje del total (en toneladas)

2026 2025 % CCAA

PAÍS VASCO 231.665 237.331 1,25 %

NAVARRA 833.258 984.801 4,48 %

LA RIOJA 176.202 231.946 0,95 %

ARAGÓN 3.608.485 4.318.329 19,40 %

CATALUÑA 1.707.952 1.887.738 9,18 %

CASTILLA Y LEÓN 6.191.940 11.197.863 33,29 %

CASTILLA-LA 
MANCHA

3.414.258 4.433.695 18,36 %

EXTREMADURA 682.560 912.810 3,67 %

ANDALUCÍA 1.170.970 1.735.487 6,30 %

RESTO 582.908 698.130 3,13 %

ESPAÑA 18.600.200 26.638.130 100 %

   

Castilla-La Mancha, que suponen  
un 19 y un 18 %, respectivamente, 
con más de 3 millones de tonela-
das de cereal cada una. Cataluña y 
Andalucía, con 1,7 y 1,17 millones 
de toneladas, aportan un 9 y 6 % 
de la cosecha nacional. Navarra 
y Extremadura en esta campaña 

quedan por debajo del millón de 
toneladas, con 833.258 y 682.560 
toneladas de cereal. En las páginas 
siguientes repasamos cómo se ha 
desarrollado la cosecha en las dife-
rentes zonas en las que el Grupo AN 
tiene cooperativas socias.

Campo de cereal en Medina de Rioseco, en Valladolid
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NAVARRA: UNA 
COSECHA MEDIA 
PERO ATÍPICA 

A fecha de cierre de este número 
de la revista, la cosecha de cereal en 
Navarra ya ha finalizado. Pese a que 
comenzó antes de lo habitual y a un 
buen ritmo, finalmente las labores en 
el campo se han alargado más de lo 
esperado, al igual que en otras zonas, 
debido a las limitaciones derivadas de 
las restricciones por riesgo de incen-
dio. 

Una vez finalizada, Luis 
Miqueleiz, técnico de Cereales del 
Grupo AN, apunta a una cosecha 
media: “Los datos corresponden a 
una cosecha típica de Navarra, un 
poco a la baja, pero más o menos 
normal”. Así lo constataba también la 
segunda estimación de Cooperativas 
Agro-alimentarias de España, que 
fijaba la cosecha de cereal en Navarra 
en 833.258 toneladas, lo que supone 
un 10,55 % menos que la media de los 
últimos cuatro años.

Sin embargo, aunque los datos 
generales apuntan a una cosecha 
normal, si se analiza más allá de la 
estimación general, las impresiones 
son muy diferentes a lo habitual: “Ha 
sido una campaña atípica por varias 
razones. Atendiendo a las diferen-
tes zonas de Navarra, vemos que el 
rendimiento en la zona sur ha sido 
superior a la media de los últimos 
años, mientras que en la zona media 
y el norte el rendimiento ha quedado 
algo por debajo, y esto no es lo habi-
tual”, detalla el técnico. 

El clima también se ha com-
portado de manera poco usual a lo 
largo del ciclo vegetativo del cereal: 
“Climatológicamente ha sido un año 
poco favorecedor para el cultivo de 
cereal. Ha sido complicado porque 
ha llovido cuando no tenía que llover, 
después ha llovido poco y finalmente 
ha hecho mucho calor”. En este sen-
tido, Miqueleiz recuerda que las preci-
pitaciones generaron dificultades en 
el periodo de siembra: “En muchos 
sitios de la Zona Media y la Cuenca 
de Pamplona la siembra tuvo que 
hacerse en malas condiciones, con 
bastante humedad, especialmente en 
el caso de las cebadas tardías”. 

Como ya preveía el técnico en 
el último número de la revista, las 
siembras han sido determinantes: 
“La cosecha ha ido mejor o peor en 
función de las fechas y de cómo se 
haya realizado la siembra: quien pudo 
sembrar pronto y en buenas condi-

L

ciones ha tenido mejores rendimien-
tos”. En este sentido, Miqueleiz señala 
que trigos con buenas siembras han 
dado mejores resultados que muchas 
cebadas: “En principio se pensaba que 
podía ser al revés, que el trigo, al tener 
un ciclo más largo, iba a sufrir más 
que la cebada el calor de la primavera, 
pero en muchos casos ha sido al 
contrario”. 

Otro factor determinante en la 
Comunidad Foral ha sido el tipo de 
suelo: en las zonas con alta capaci-
dad de retención de agua el cultivo 
ha aguantado mejor y por tanto ha 
obtenido buenos rendimientos.

Asimismo, la cosecha se ha carac-
terizado por ser muy heterogénea, 
encontrando en un mismo entorno 
parcelas con muy buenos rendimien-
tos y otras cercanas con rendimientos 
muy bajos. La misma heterogeneidad 
se encuentra en el análisis por culti-
vos, tal y como explica Luis Miqueleiz: 
“Hay zonas donde la cebada se ha 
dado mejor que el trigo y en otras 
zonas, al revés. O dentro de una 
misma cooperativa ha habido parce-
las de trigo muy buenas y muy malas, 
y con la cebada ha pasado lo mismo. 
También se ha notado disparidad en 
las calidades de la avena, por ejemplo. 
Nos hemos encontrado de todo”. 

Así se cierra, en definitiva, una 
cosecha inusual: “Lo que resume 
esta campaña es una cosecha atípica, 
un poco rara, ya que no ha seguido 
un patrón, una norma”, concluye el 
técnico. 

De la misma manera, las sen-
saciones en las cooperativas son, 
probablemente, tan variadas como los 
resultados de cada parcela, aunque 
Luis Miqueleiz considera que se 
percibe un ambiente mejor del espe-
rado: “En cuanto al rendimiento y la 

cosecha, en general la sensación es 
buena, pero porque en muchos casos 
se esperaba coger bastante menos”. 

ARAGÓN: LA 
CEBADA, MÁS 
AFECTADA QUE 
EL TRIGO

Las últimas estimaciones apuntan 
a una producción de cereales en 
Aragón de 3,6 millones de toneladas. 
Puede considerarse, por tanto, una 
cosecha media, incluso por encima 
de la media si se cogen de referencia 
los datos de los últimos cuatro años. 

Sin embargo, las expectativas apunta-
ban a una producción mayor, incluso 
a finales de junio, con la ola de calor 
ya instalada en la región. Por eso, la 
sensación en las cooperativas es, en el 

Cosechadora trabajando en la Cuenca de Pamplona

Cosecha en la zona de Caparroso, en Navarra
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que supone un 44,7 % menos que en 
2025 y un 17,46 % menos que la media 
de los últimos cuatro años. 

Roberto Martín, director comercial 
de Cereales del Grupo AN en la Zona 
Duero, comparte sus impresiones 
sobre estos resultados: “Es una bajada 
muy importante con respecto a la 
campaña pasada, que fue récord 
histórico en la comunidad. Hemos 
visto finalmente unos rendimientos 
medios de 3 toneladas por hectárea 
en cebadas y 3,1 en trigos. Son rendi-
mientos muy bajos”, lamenta. 

Además de las condiciones y fechas 
de la siembra, el calor y la falta de 
agua en primavera, Roberto Martín 
apunta a otra causa que ha afectado 
en algunas zonas de Castilla y León: 
“Las heladas tardías sufridas en el 
campo en primavera afectaron al 
llenado del grano y finalmente se han 
visto reflejadas en los rendimientos 
de esas zonas”. 

Al igual que en Navarra, la cosecha 
castellanoleonesa se ha caracterizado 
por la disparidad en los resultados: 
“El denominador común es la hete-
rogeneidad en los rendimientos. Ha 
habido zonas mejores y zonas peores, 
incluso dentro de las mismas áreas 
geográficas. Con la calidad ha pasado 
lo mismo, se ven granos que tienen 
buen peso específico y otros bastante 
mermados”, explica Roberto Martín. 

Las labores en el campo también han 
sufrido complicaciones, tanto por las 
restricciones por riesgo de incen-
dios como por la disponibilidad de 
las máquinas, aunque finalmente la 
cosecha ha sido relativamente rápida 
debido a los bajos rendimientos. 

Superadas estas complicaciones 
y con la cosecha ya finalizada, el 
balance en las cooperativas se inclina 
más hacia el desánimo: “Estos rendi-
mientos son muy bajos y necesitarían 
precios muy altos para compensar los 
costes de producción. Las produccio-
nes son muy inferiores a las del año 
pasado, e incluso a la media de los 
últimos años y esto hace que los agri-
cultores sean muy cautos a la hora de 
empezar a pensar en sembrar, abonar, 
etc.”, concluye Roberto Martín. 

mejor de los casos, de conformismo. 
Con la cosecha ya finalizada, José 
López-Duplá, director comercial de 
Cereales en el Valle del Ebro, describe 
la situación en la comunidad: “Ha 
habido un descenso generalizado de 
la producción. Tenemos una cose-
cha media, pero esperábamos coger 
mucho más de lo que finalmente se 
ha cogido”. Pese a que el descenso ha 
sido generalizado, el director comer-
cial señala algunas zonas especial-
mente afectadas: “El descenso ha sido 
más acusado en la margen derecha 
del río Ebro y también en la comarca 
de las Cinco Villas”.

Los resultados por cultivos también 
han sido diferentes a lo esperado: 
“La bajada sobre las previsiones ha 
sido más acusada en la cebada. Todo 
parecía indicar que iban a sufrir más 
el calor los trigos porque tienen un 
ciclo más largo, pero finalmente han 
sido las cebadas las más afectadas y, 
en general, la gente está sorprendida 
con este tema”, explica López-Duplá. 

Afortunadamente, la calidad de lo 
cosechado sí que ha estado a la altura: 
“Nos hemos encontrado con altos 
pesos específicos y buen contenido 
proteico en trigos y cebadas. En 
cuanto al trigo duro, alta vitrosidad en 
casi la totalidad de los lotes analiza-
dos, por encima del 80 %”, celebra.

Concluye así una campaña que 
comenzó antes de lo normal en 
Aragón, pero que finalmente se ha 
alargado: “La cosecha ha ido muy 
lenta debido a las alertas por riesgo 
de incendios. Nos han llegado a parar 
incluso un fin de semana entero, 
después se podía cosechar durante 
unas pocas horas y eso ha ralentizado 
las labores”, lamenta.

A la sensación de conformismo 
en las cooperativas le acompaña la 
expectación ante la subida de precios: 
“Parece que hay cierta esperanza de 
que podamos tener unos precios más 
razonables y acordes con los costes 
de producción. Eso podría compensar 
los resultados de la campaña, pero 
solo parcialmente, porque el agricul-
tor lo que necesita son kilos”, con-
cluye el director comercial.

CASTILLA Y 
LEÓN: BAJOS 
RENDIMIENTOS 
MEDIOS 

La principal zona cerealista de España 
es la comunidad que ha sufrido el 
mayor descenso de producción con 
respecto al año pasado. La estimación 
de Cooperativas Agro-alimentarias 
apunta a una cosecha de 6,19 millo-
nes de toneladas en Castilla y León, lo 

Cosecha en la zona de la cooperativa Socotem, en Palencia
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CASTILLA-LA 
MANCHA: 
UNA COSECHA 
COMPLICADA

En Castilla-La Mancha las 
impresiones sobre la cosecha han 
ido evolucionando a lo largo de las 
últimas semanas: “Según ha ido 
avanzando la cosecha hemos visto 
que las perspectivas que teníamos 
de una cosecha media o normal han 
bajado un poquito”, explica Jesús 
Alcocer, responsable de Cereales del 
Grupo AN en la región. La producción 
de cereales de este año en Castilla-La 
Mancha se estima en 3,4 millones de 
toneladas, lo que la sitúa en un 8,43 % 
más que la media de los últimos 4 
años, aunque un 22,99 % por debajo 
de la cosecha de 2025.

El descenso se aprecia sobre 
todo en la zona centro y norte de 
Castilla-La Mancha, según explica el 

responsable: “Se ha notado en Cuenca 
y Guadalajara, que eran zonas más 
retrasadas donde la ola de calor llegó 
en plena maduración del grano”. 
Alcocer explica también que, a pesar 
de que en la zona preocupaba más 
la cebada, ya que es el cultivo más 
extendido, finalmente ha sido el trigo 
el más afectado. 

En Castilla-La Mancha la cosecha 
ha sido complicada y a mediados de 
agosto todavía quedaba alguna zona 
pendiente de cosechar: “Ha sido una 
cosecha muy larga y muy pesada 
debido a la ola de calor y el riesgo de 
incendios”. Las restricciones estable-
cidas en la comunidad incluían para-
das en algunos momentos, y en caso 
de riesgo extremo obligaban a contar 
con un tractor de apoyo operado por 
una segunda persona y equipado 
con apero de laboreo y un depósito 
de agua, entre otras cosas: “La gente 
se ha quejado de estas condiciones 
porque han dificultado muchísimo la 

cosecha. Hay quien sí se ha podido 
apañar, pero otros no cuentan con 
tres o cuatro personas para hacer esas 
labores. En el campo no sobra gente, 
al contrario”. 

La falta de continuidad en la 
cosecha también ha provocado 
problemas con la disponibilidad 
de la maquinaria: “La cosecha se 
ha alargado muchísimo y llega un 
momento en el que las cosechadoras, 
que trabajan de sur a norte, se tienen 
que subir y cuesta encontrar gente 
para cosechar. Este año esto ha sido 
un gran problema”. 

Ante un escenario tan complejo, 
las cooperativas se encuentran 
preocupadas por la rentabilidad de 
las explotaciones: “Veremos si el 
mercado nos va acompañando y 
repuntan un poquito los precios de 
cara a plantear las próximas siembras, 
porque la gente está preocupada”, 
concluye Alcocer. 

E

Medidas excepcionales por riesgo de incendio en Castilla-La Mancha
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Más allá de los resultados obte-
nidos en el campo, la evolución 
del mercado sigue siendo motivo 
de preocupación para el sector 
cerealista. Por un lado, tal y como 
explica Juan Luis Celigueta, direc-
tor de Cereales del Grupo AN, la 
producción no ha sido la esperada: 
“Partimos de que, a nivel de kilos, 
la reducción ha sido incluso más 
importante de lo que pensábamos. 
A ello se suma el incremento de 
los costes de producción, que con-
tinúa condicionando la rentabili-
dad de las explotaciones”. 

La incertidumbre sobre la 
evolución del mercado es otro de 
los factores que más inquietan al 
sector. Según explica Celigueta, las 
cotizaciones están cada vez más 
condicionadas por el contexto 
internacional: “Ahora mismo es 
la geopolítica la que maneja las 
cotizaciones de los cereales. Nos 
afecta especialmente el conflicto 
entre Rusia y Ucrania, ya que de 
eso depende el 35 % del mercado 
mundial de cereal. Mientras conti-
núen las hostilidades, el tráfico de 
barcos con cereal en la zona estará 
bajo mínimos, lo cual refuerza 
los precios, pero es una situación 
tensa y cambiante que de un día 
para otro todo puede dar un giro 
inesperado”.

Por último, también muestra 
su preocupación por la evolución 
de la demanda nacional de cereal: 
“Algo que también preocupa al 
mercado de manera importante 
es la bajada del consumo interno 
debido a las dificultades que 
están atravesando las granjas por 
cuestiones como la peste por-
cina africana en la zona del Valle 
del Ebro o por el grave brote de 
la enfermedad de Newcastle en 
granjas avícolas de Castilla y León”, 
apunta el director.

EXTREMADURA: 
COSECHA 
RÁPIDA Y SIN 
RESTRICCIONES  

En Extremadura la última estima-
ción apunta a una cosecha de 682.560 
toneladas de cereal, un 18,26 % menos 
que la media de los últimos años. Sin 
embargo, en la zona de influencia 
del Grupo AN, el panorama es algo 
más optimista, tal y como explica 
Manuel Romero, técnico de Cereales 
del Grupo AN en Extremadura: “No 
hemos tenido tantos problemas 
como la Campiña Sur, que ha sido la 
más afectada de toda Extremadura. 
Además, nuestras cooperativas son 
más de trigo y los trigos en general 
han estado bastante bien. Han tenido 
una buena cosecha en cuanto a kilos, 
más o menos lo que pensábamos es 
lo que hemos tenido”. 

Otros cultivos han sufrido más, 
según explica el técnico: “En cebada 
ha habido un poco de todo, en 
algunas zonas bien y en otras nada, 
y la avena muy mal, pero el pro-
blema con la avena ha sido a nivel 
general, no solo en Extremadura”.  
Manuel Romero atribuye al calor los 
malos resultados de las avenas en 
Extremadura: “En junio hablábamos 
de que parecía que la ola de calor no 
había influido tanto, pero al recoger 
se ha visto que sí”. 

Afortunadamente, en el caso de 
Extremadura las labores en el campo 
se han desarrollado sin complicacio-
nes: “La cosecha se adelantó y ha sido 
algo rápida. Se fue cogiendo poquito 
a poco y sin los problemas de maqui-
naria que hemos tenido otros años. 
Tampoco ha habido restricciones, 
ya que cuando ha habido riesgo de 
incendio aquí ya se había cosechado”, 
celebra Romero.

INCERTIDUM-
BRE EN LOS 
MERCADOS Y 
PREOCUPACIÓN 
POR LA 
RENTABILIDAD 
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Según los datos de la sociedad pública, la cosecha ha dejado en Navarra 
un 13 % menos de producción que la de 2025 

Cerca de un centenar de profesionales asistieron a la jornada de balance de la campaña 
organizada por INTIA en Olite a finales de julio. En ella se compartieron los datos de 
esta cosecha de cereal, además de recomendaciones para la próxima siembra. Según 
la información de INTIA, la campaña se cerró con 765.000 toneladas, un 13 % menos 
que la anterior. El trigo sigue siendo el cultivo mayoritario, con un 42 % de la superficie 
cultivada. 

INTIA realiza su balance
de la campaña cerealista

UUn centenar de personas, de las que una buena parte 
representaban a cooperativas socias del Grupo AN, asistie-
ron el 30 de julio en Olite a la jornada en la que la sociedad 
pública INTIA expuso los resultados de la campaña de 
cereal en Navarra. El salón de actos de Evena, la Estación 
de Viticultura y Enología de Navarra, acogió el encuen-
tro, al que acudió el presidente del Grupo AN, Francisco 
Arrarás, y en cuya inauguración participó el consejero de 
Desarrollo Rural y Medio Ambiente, José María Aierdi. 

El personal técnico de INTIA expuso que la campaña 
se salda con una producción total de 765.000 toneladas, un 
13 % menos que el año pasado. Según explicaron, la cose-
cha ha estado marcada por una notable variabilidad en los 
rendimientos entre explotaciones y zonas climáticas. Esta 
irregularidad ha estado muy ligada al comportamiento cli-
mático de la campaña, caracterizada por condiciones muy 
variables y episodios meteorológicos de alto contraste.

Según los datos de INTIA, el trigo continúa siendo 
el cultivo mayoritario y mantiene el 42 % de la superficie 
cultivada. La cebada representa el 36 % del total y pierde 
un punto porcentual, que gana la avena (7 %). También 
aumenta el guisante (6 %), al que le siguen la colza (3 %), el 
girasol (3 %), las habas (2 %) y la veza (1 %). 

En el plano varietal, Filón sigue siendo el trigo más 
sembrado y Saratoga es la cebada más elegida. 

En cuanto a sanidad vegetal, el año ha sido sano, 
en general, con escasa incidencia de enfermedades en 
cebada de invierno, en la que se han detectado ataques 
de ramularia al final del ciclo; la cebada de primavera ha 
mostrado mayor sensibilidad a enfermedades como hel-
mintosporium y rynchosporium; y en trigo ha destacado la 
aparición temprana de septoria, principal patología para el 
cultivo en esta campaña. 

ENSAYOS Y RECOMENDACIONES

Durante la jornada, se expusieron también los resul-
tados de los ensayos experimentales que INTIA desarrolla 
en distintas zonas agroclimáticas de Navarra. En ellos se 
evalúan más de 1.500 variantes relacionadas con cul-
tivos como trigo, cebada, avena, colza y leguminosas. 
Basándose en los resultados, el personal técnico de INTIA 
ofreció, para completar la jornada, las principales reco-
mendaciones sobre variedades y orientaciones de siembra 
de cara a la próxima campaña de cereal.

Olite • Jaime González

INTIA celebró su jornada de balance de la campaña 
cerealista en el salón de actos de Evena, en Olite
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LLa genética y las nuevas variedades son los factores 
diferenciales de la agricultura actual y son también dos de 
los puntos fuertes del Grupo Borau, empresa de Huesca 
que forma parte del Grupo AN desde 2025. Desde hace 
más de 35 años, trabajan testando variedades de cereal y 
eligiendo aquellas que mejor se adaptan al entorno. 

“En los primeros años, cuando empezamos con las 
semillas, recibíamos el material de las casas comerciales y 
nos pedían que probáramos determinadas variedades para 
comprobar cómo funcionaban. Entonces veíamos que una 
era muy larga de ciclo, otra muy precoz y se nos helaba… 
Recibíamos una gran cantidad de variedades y había que 
testarlas durante 4 o 5 años para estar seguros. La mayoría 
las desechábamos el primer año”, recuerda Toño Sauqué, 
responsable de Semillas del Grupo Borau. 

Hablamos con él a pie de microparcela, en la localidad 
oscense de Alcalá del Obispo, donde el paisaje se repite 
cien veces en otras tantas pequeñas parcelas en las que 
se testan decenas de variedades de cebadas de primavera. 
“Nos dimos cuenta de que la clave estaba en hacer la selec-
ción del material joven aquí, en nuestras condiciones. Nos 
costó y estuvimos unos diez años haciendo pruebas de 
variedades y, las que nos gustaban, empezamos a comer-
cializarlas. Sería hace unos 25 años cuando, después de ese 
primer periodo de prueba, empezamos con el screening, la 
selección del material adaptado a las condiciones locales”.

Es una zona de regadío y en ella se busca el material 
que mejor se adapte a las condiciones: “Lógicamente, bus-
camos kilos, y nos fijamos en varias características impor-
tantes: el potencial de rendimiento; la sanidad, ya que en 

El Grupo Borau lleva más de 35 años realizando ensayos en microparcelas 
en Huesca para elegir las mejores variedades

De sus screenings han salido variedades tan exitosas como 
las cebadas Hispanic y Meseta, y los trigos Filón y Camargo

La mejor selección 

Una de las principales fortalezas de la empresa oscense Grupo Borau, que forma parte 
del Grupo AN desde comienzos del año pasado, es la actividad centrada en las semillas 
de cereal. Desde hace más de tres décadas, realizan ensayos en microparcelas ubicadas 
en Lupiñén y Alcalá del Obispo para testar cientos de variedades de trigo y de cebada. 
De allí han surgido variedades comerciales que luego se han empleado en gran parte de 
España. Toño Sauqué, responsable de Semillas del Grupo Borau, nos detalla la trayecto-
ria y las características de estas microparcelas. 

Alcalá del Obispo, Huesca • Jaime González

Campo de microparcelas del Grupo Borau en Alcalá del Obispo, Huesca
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regadío tenemos mucha más presión de enfermedades 
y es importante conocer muy bien la sanidad de todo el 
material que testamos; el encamado, porque en regadío 
aspiramos a obtener producciones de 10 toneladas, por lo 
que una característica muy importante es la tolerancia o 
que sea resistente al encamado; y la calidad, ya que es un 
screening de variedades de primavera y buscamos calidad 
para cerveza”, explica Sauqué. 

En estas microparcelas se encuentra la genética de la 
cebada de primavera de los principales obtentores euro-
peos. En concreto, este año se han testado 52 variedades, 
la mayoría de las cuales no están registradas. “Cada año se 
renuevan y las que seleccionamos entran en un ensayo 
de cuatro repeticiones. Las que no nos han gustado o no 
reúnen las características que consideramos que son ade-
cuadas para la zona, se eliminan y no se vuelven a ensa-
yar”, detalla el responsable de Semillas del Grupo Borau. 

La empresa tiene otro campo de ensayos en Lupiñén 
y es bastante mayor que el de Alcalá del Obispo: tanto que 
cuenta con 680 microparcelas este año. Allí se testan trigos 
de invierno, cebadas de invierno y cebadas de primavera, 
para comprobar su comportamiento en secano. “En esta 
ubicación, buscamos cosas diferentes: el rendimiento no 
es tan importante y el tema de la sanidad tampoco, porque 
la presión de enfermedades que tenemos en secano es 
menor que en regadío. Sin embargo, buscamos rusticidad, 

que es importantísima en secano para que no se nos caiga 
la producción en un año malo y nos mantenga los kilos 
por hectárea”. 

Toño Sauqué pone en valor que son la única empresa 
de Aragón que realiza esta actividad: “La selección de todo 
el material que vamos a vender la hacemos aquí. Con ello, 
tenemos la seguridad de que las variedades que comercia-
lizamos están perfectamente adaptadas a nuestras condi-
ciones”. 

Se trata de un trabajo cuyo esfuerzo se ha visto 
recompensado con el paso de los años: “Quizá el mejor 
dato sea que muchas variedades han salido de aquí a toda 
España. Nos hemos quedado algunas aquí, pero otras han 
ido a otras zonas o se han licenciado a otras empresas. 
Podríamos decir que esto es una fábrica de producir varie-
dades comerciales adaptadas a España”, dice Sauqué, que 
concreta algunas variedades destacadas: “En el pasado, ha 
habido variedades muy exitosas que han salido de aquí, 
como las cebadas Hispanic y Meseta, y los trigos Filón y 
Camargo. Ahí radica un poco el éxito y es donde ves el 
resultado del trabajo que realizamos. Y, si nos centramos 
en el momento actual, creemos que Lexy y Excalibur en 
cebadas de primavera, y Prestance en trigo de invierno 
son variedades que pueden tener posibilidades de éxito”, 
concluye.

"Tenemos la seguridad de que las variedades 
que comercializamos están perfectamente 

adaptadas a nuestras condiciones" 

Toño Sauqué, responsable de Semillas del Grupo Borau

Toño Sauqué, responsable de Semillas del Grupo Borau, en las microparcelas de cebadas de primavera
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AAgroseguro ha publicado recientemente el informe de 
siniestralidad correspondiente a los siete primeros meses 
del año. En él se destaca que la superficie agrícola sinies-
trada fue de 1.177.073 hectáreas, una cifra algo inferior 
a la del año pasado en el mismo periodo. Esto se refleja 
también en un descenso de las indemnizaciones a 31 de 
julio: fueron 373,55 millones de euros, frente a los 541,24 
millones de 2025. 

Los cultivos más afectados han sido los herbáceos, 
seguidos de los frutales, la uva de vino, las hortalizas y los 
cítricos.

El informe repasa los eventos climáticos más desta-
cados entre enero y julio, en un año marcado por fuertes 
contrastes: enero fue extraordinariamente húmedo, el más 
lluvioso de los últimos 25 años; febrero combinó tempe-
raturas inusualmente altas con muchas precipitaciones; 
marzo trajo una dana, una borrasca atlántica de alto 
impacto y, a finales de mes, un desplome de las tempera-
turas; abril fue extremadamente cálido y, en general, seco; 
mayo dejó temperaturas muy superiores a la media, igual 
que junio, mes que terminó con tormentas intensas; y 

julio se caracterizó por el ambiente cálido y seco, más de lo 
normal para la época.  

María Jesús Pérez, técnica de Seguros Agrarios de la 
Correduría del Grupo AN, hace balance de estos meses: 
“Este año hemos tenido de todo: comenzamos con 
precipitaciones muy por encima de la media y, en el lado 
contrario, hemos padecido unos meses excepcionalmente 
calurosos y secos”, señala. “Es muy difícil prever la afección 
de esos factores tan extremos y dispares en los cultivos”. 

Ante esta situación, el director de la correduría, Javier 
Mateo, recuerda la importancia de ver el seguro como un 
gasto más de la explotación: “Se trata de una herramienta 
imprescindible y resulta fundamental anticipar al máximo 
la contratación para protegerse ante los riesgos amparados 
por el seguro agrario”, añade, al tiempo que recuerda que 
es muy importante revisar exhaustivamente la póliza del 
seguro para evitar posibles errores que puedan influir en 
caso de siniestro. 

El 1 de septiembre comienza la nueva campaña de 
contratación de seguros agrarios. En el siguiente cuadro se 
presentan las novedades más importantes.

El 1 de septiembre comienza la nueva campaña de contratación

Según los datos de Agroseguro, la superficie siniestrada ha descendido 
en los siete primeros meses del año

Campaña de seguros agrarios
Tajonar • Jaime González

Con la llegada de septiembre se inicia la campaña para contratar los seguros agrarios. 
Desde la Correduría de Seguros del Grupo AN insisten en la importancia de esta herra-
mienta y recuerdan la necesidad de realizar una revisión exhaustiva de la póliza para 
evitar errores que puedan influir en caso de siniestro. Durante los primeros siete meses 
del año, según los datos de Agroseguro, la siniestralidad se redujo con respecto al 
mismo periodo del año anterior.
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CON RESPECTO A LA LÍNEA 309:

•	 Se modifican los siguientes periodos de suscripción:  

• Cereales de invierno: se adelanta 15 días el final de 
la suscripción de los módulos 1 y 2 en regadío, del 
módulo P y de los seguros complementarios, que pasa 
a ser el 15 de mayo en Andalucía y Canarias, y el 31 de 
mayo en el resto del ámbito. 

• Girasol: se igualan los finales de suscripción de los 
módulos 1 y 2 en regadío y de los seguros complemen-
tarios a los del módulo P, de tal modo que finalizarán 
el 15 de julio en Castilla y León, Aragón, La Rioja, País 
Vasco, Cataluña y Navarra, y el 15 de junio en el resto.  

• Camelina: se amplía el final de la suscripción de 
los módulos 1 y 2 en secano al 30 de noviembre en 
Andalucía y Canarias, y al 20 de diciembre en el resto 
del ámbito. 

•	 En los módulos 1 y 2 en secano, la camelina se ase-
gurará en la póliza de los cereales de invierno, las 
leguminosas, el girasol y el cártamo, y se indemnizará 
junto con los cereales de invierno.

•	 Se amplía la fecha límite para la baja por no siembra y 
el alta de nuevas parcelas de soja en los módulos 1 y 2 
en regadío al 15 de julio.

•	 Se permitirá una modificación del seguro comple-
mentario de los módulos 1 y 2 en secano por cada 
grupo de cultivos en la póliza del seguro principal, fle-
xibilizando, de esta forma, la contratación del seguro 
complementario.

•	 Se revisan a la baja las tarifas de referencia de cereal de 
invierno del riesgo del resto de adversidades en secano 
en el grupo de términos municipales de más riesgo 
de la comarca de Hoya de Huesca (Huesca) y en la de 
Guardo (Palencia).

•	 Se revisan los precios de aseguramiento de las lentejas 
castellana y pardina (+25 %), el girasol convencional y 
alto oleico para la producción de grano (+3 %), el gira-
sol convencional destinado a la obtención de híbridos 
(+100 %), la camelina (+17 %), el arroz varietal Albufera 
(+15 %) y la paja de cereal de invierno (+36 %). 

EN CUANTO A LA LÍNEA 314:

•	 Revisión de la base de datos de rendimientos, cobertu-
ras y niveles de riesgo: 

• Actualización de la información para confeccionar la 
base de datos (incluyendo las cosechas 2024 y 2025).  

• Revisión del procedimiento de revisión de la base de 
datos de olivar, mejorando los criterios de asignación 
de rendimientos.  

• Inclusión de mejoras en las condiciones de cober-
tura:

- Para los productores considerados nuevos (altas 
en base de datos o asegurados que tengan menos 
de dos años de información de siniestralidad por 
resto de adversidades climáticas): la cobertura pasa a 
ser del 60 %, en lugar del 50 % con límite de indem-
nización del 40 % que tenían anteriormente, salvo 
explotaciones con más del 60 % de la producción de 
la variedad hojiblanca, para las que la cobertura será 
del 50 % con límite de indemnización del 40 %, en 
lugar del 50 % con límite del 30 %. 

- Asignación con garantizado del 70 % para aque-
llos asegurados que cumplan simultáneamente las 
siguientes condiciones:

. Tener 4 o más cosechas aseguradas en los módu-
los 1 y 2. 
. Presentar una ratio Ind/Ppccs inferior al 100 %. 
. Haber tenido un año con siniestro indemnizable. 
A estos asegurados se les asignaba anteriormente el 
garantizado del 60 %. 

- Se mantiene el garantizado de los DNI que se 
incluyeron en el Plan 2025 y que, al revisar la base 
de datos, les disminuye la cobertura sin haber tenido 
siniestro indemnizable en las cosechas 2024 y 2025.

 
• Inclusión de mejoras en los niveles de riesgo:

- Se limita a un máximo de dos saltos de variación 
del nivel de riesgo que puede experimentar un ase-
gurado entre una revisión y la siguiente.

- Se mantiene el nivel de riesgo de la revisión ante-
rior para aquellos asegurados que hayan contratado 
las cosechas 2024 y 2025 y no presenten siniestro 
indemnizable en ninguna de ellas.

•	 Modificación del sistema de bonificaciones y recargos, 
incorporando las mejoras que se vienen efectuando en 
otros seguros.

INFORMACIÓN DE AGROSEGURO

Las modificaciones de la línea 310 se publicarán en el próximo número de Acción Cooperativa.
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Con ellas se respalda el compromiso de ofrecer a clientes y consumidores las máximas 
garantías de calidad, trazabilidad y confianza

La planta de AN Avícola en Ávila ha renovado recientemente la certificación IFS 
Food con una puntuación del 97,47 % y la calificación Higher Level, consolidando su 
posición entre las instalaciones que alcanzan el nivel más alto de cumplimiento pre-
visto por este reconocido estándar internacional de calidad y seguridad alimentaria. 
Además, AN Avícola obtuvo en enero la renovación de la certificación Halal en la planta 
de Mélida. Estas renovaciones refuerzan el compromiso de la compañía con la calidad, 
la seguridad alimentaria y la capacidad de ofrecer productos adaptados a las necesida-
des de un mercado cambiante.

AN Avícola ha renovado la certificación IFS en la 
planta de Ávila con una puntuación de 97,47 %, obteniendo 
la calificación Higher Level, el nivel más alto contemplado 
por el estándar IFS Food. Este resultado refleja el elevado 
grado de cumplimiento de los requisitos evaluados y pone 
de manifiesto la solidez de los procedimientos establecidos 
en la planta. 

Toda la actividad productiva de AN Avícola está 
amparada por los más altos niveles de calidad y seguridad 
alimentaria. AN Avícola opera dos centros en España: el 
centro de procesamiento avícola de Ávila está especiali-
zado en la fabricación de productos elaborados de pollo, 
mientras que el centro de Mélida está dedicado fundamen-
talmente a la producción de pollo fresco. El CPA de Mélida 
también cuenta con certificado IFS con categoría Higher 
Level en vigor, lo que asegura el más alto nivel de calidad 
y seguridad alimentaria en el sector. Alcanzar esta califi-
cación constituye un reconocimiento al trabajo constante 
de los equipos de AN Avícola y a su esfuerzo diario por 
mantener unos procesos rigurosos, seguros y orientados a 
la mejora continua.

Asimismo, ofrece a clientes y distribuidores una 
evidencia objetiva del compromiso de la compañía con la 
seguridad alimentaria, la calidad del producto y la fiabili-
dad de sus procesos productivos. La certificación IFS Food 
(International Featured Standards) es uno de los estándares 
de seguridad alimentaria y calidad más reconocidos a 
nivel internacional. Su objetivo es verificar que los proce-
sos productivos de la industria alimentaria son capaces de 
suministrar productos seguros, legales y conformes a los 
requisitos establecidos por clientes y autoridades compe-
tentes.

Disponer de esta certificación en las dos plantas 
confirma que AN Avícola mantiene un sistema sólido de 
gestión de la calidad y seguridad alimentaria, sometido a 
auditorías periódicas que evalúan tanto el producto como 
los procesos de fabricación. Durante estas auditorías se 
revisan aspectos clave como el control de Análisis de 
Peligros y Puntos Críticos de Control (APPCC), la traza-
bilidad, las condiciones higiénico-sanitarias de las insta-
laciones, los procedimientos operativos, la formación de 
los trabajadores y el cumplimiento de los requisitos de los 
clientes y de la legislación alimentaria.

AN Avícola renueva las
certificaciones IFS Food y Halal

Mélida • Nicolás Noriega / Myriam Sanz

Centro de procesamiento de Ávila
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Además, la certificación IFS está reconocida por la 
Global Food Safety Initiative (GFSI), lo que facilita el acceso 
a mercados nacionales e internacionales y aporta con-
fianza a distribuidores, clientes y consumidores. Entre 
sus principales beneficios destacan la transparencia en 
la cadena de suministro, la integración entre calidad y 
seguridad alimentaria, la mejora continua de los procesos 
y el fortalecimiento de la cultura de seguridad alimentaria 
dentro de la organización.

RENOVACIÓN DE LA CERTIFICACIÓN 
HALAL

Junto a la renovación de IFS, AN Avícola ha renovado 
también la certificación Halal de su planta de Mélida, una 
acreditación que garantiza que los procesos de produc-
ción, sacrificio, elaboración y gestión cumplen los requisi-
tos establecidos por la normativa islámica para el consumo 
de alimentos.

La certificación Halal constituye una garantía para 
los consumidores musulmanes, ya que asegura que los 
productos han sido elaborados siguiendo procedimientos 
compatibles con los principios religiosos islámicos y bajo 
sistemas de control y supervisión específicos.

EL MERCADO HALAL SIGUE CRECIENDO 
EN ESPAÑA

La renovación de la certificación Halal adquiere 
mayor relevancia en un contexto de fuerte crecimiento 
de la demanda de productos alimentarios certificados en 
España. Actualmente se estima que en España residen 
entre 2 y 2,5 millones de consumidores musulmanes, lo 
que representa aproximadamente el 5 % de la población 
nacional. Diversas fuentes del sector coinciden en señalar 
que este mercado mantiene una tendencia ascendente 
impulsada por el crecimiento demográfico, la inmigración 

Certificación IFS. Puntuación Higher Level (97,47 %) Certificado Halal. Halal Certification Germany

Los productos certificados son clave para el consumidor actual

HHaallaall  CCeerrttiiffiiccaattiioonn  GGeerrmmaannyy  GGmmbbHH  
AAddddrreessss::  LLööwweennzzaahhnnwweegg  1144,,  4499008866  OOssnnaabbrrüücckk,,  GGeerrmmaannyy  
Tel.: +4954140992224 E-Mail: info@halal-certification.de

wwwwww..hhaallaall--cceerrttiiffiiccaattiioonn..ddee 

CCEERRTTIIFFIICCAADDOO  DDEE  CCOONNFFOORRMMIIDDAADD  HHAALLAALL
                      CCeerrttiiffiiccaaddoo  nn°°::  HCG00294

FFeecchhaa  ddee  eemmiissiióónn:  06/01/2026 CCeerrttiiffiiccaaddoo  vváálliiddoo  hhaassttaa:  06/01/2027

Tras una meticulosa auditoría y control de los procesos de producción y su conformidad
con las disposiciones de la sharia islámica, certificamos que todas las fases de producción
(sacrificio, despiece, envasado, almacenamiento) cumplen con las disposiciones de la
sharia islámica.

EEmmpprreessaa        :         
DDiirreecccciióónn  ddee  llaa  
eemmpprreessaa::

AAllccaannccee:

AN Avícola Mélida S.L.
Pol. Ind. Bajo Aragón - C/ Desvío s/n, 31382 Mélida 
(Navarra), Spain
Nº RGSEAA:: ES 10.11777/NA CE
Sacrificio, despiece, envasado y comercialización de 
pollo halal

Nr Denominación del productoe
1 Carne de pollot

Approval: Chairman

Page 1/1

y la consolidación de nuevas generaciones de consumido-
res con mayor capacidad adquisitiva y hábitos de compra 
más sofisticados.

Este mercado ya está presente en los supermercados 
de gran distribución española. Cadenas como Eroski, 
Carrefour o Makro ya ofrecen pollo halal a sus clientes. 
Además del mercado español, la certificación Halal facilita 
el acceso a numerosos destinos internacionales donde 
este requisito es imprescindible para la comercialización 
de alimentos. Países del norte de África, Medio Oriente y 
Asia, así como países europeos con porcentaje importante 
de población de religión islámica, son grandes consu-
midores de productos con certificado Halal. AN Avícola 
mantiene una buena cantidad de clientes en el mercado 
francés que demandan este producto y para los que la 
certificación es requisito de entrada.

Para AN Avícola, cumplir con los requisitos de ambas 
certificaciones respalda el compromiso de seguir ofre-
ciendo a clientes y consumidores las máximas garantías 
de calidad, trazabilidad y confianza.

Herewith the certification body

NSF Certification, LLC
being an ISO/IEC 17065 accredited certification body for IFS Certification and having signed an

agreement with IFS Management GmbH, confirms that the processing activities of

Avícola Mélida, S.L.U
Polígono Industrial Vicolazano, Parcelas 11-17, 05194 Ávila, Spain

GS1 GLN(s):8421469000011
Sanitary legal authorisation number: 10.028708/AV

Legal authorisation number:10.028708/AV
COID:86153

(AN Avícola Mélida S.L.U., Polígono Industrial Vicolazano, Parcelas 11-17, 05194, Ávila, Spain)
for the audit scope:

Processing of poultry and turkey meat preparations: minced meat, breading meats, hamburgers and sausages (also mixed with
pork meat preparations), marinating of meat preparations with or without vegetables and stuffed and non-stuffed meat products
packed in atmosphere in plastic trays cover with plastic films. Fresh meat poultry packing in protective atmosphere in plastic trays
cover with plastic films.
Elaboración de preparados de carne de ave y pavo: carne picada, filete empanado de pollo, hamburguesas y salchichas (también
mezclados con preparados de carne de cerdo) , marinado de preparados de carne con o sin verdura y productos cárnicos
rellenos o no envasados en atmósfera protectora en bandejas de plástico cubiertas de film plásticos. Envasado de carne fresca de
pollo en atmósfera protectora en bandejas de plástico cubiertas de film plástico.
Product scopes:
1 Red and white meat, poultry and meat products
7 Combined products
Technology scopes:C, D, E, F

meet the requirements set out in the

IFS Food Version 8, April 2023
and other associated normative documents

Passed at Higher Level
with a score of 97.47%

Certificate-Register number:C0770907/2026
Date of the last unannounced audit (last day of the audit):30.04.2025
Audit date:26.05.2026 - 27.05.2026
Certificate issue date:24.06.2026
Date of expiration of the certificate:20.07.2027
Next audit to be performed within the time period:
Recertification audit between 31.03.2027 and 09.06.2027 in case of announced audit and between
03.02.2027 and 09.06.2027 in case of unannounced audit

Signature date: 24.06.2026

Sarah Krol - VP Food Supply Chain
789 N. Dixboro Road, Ann Arbor, MI 48105 USA

This certificate remains the property of NSF Certification, LLC and must be returned immediately on request.

Certificate
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Más información en el siguiente enlace: www.elsentidodelacarne.com.
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AAN Avícola Mélida se ha sumado 
a la nueva edición de El Sentido de 
la Carne, una iniciativa pionera que 
surgió en 2024, cuando la cadena de 
valor del sector cárnico y la distribu-
ción se unieron para resaltar el papel 
de la carne y los productos cárnicos 
en nuestra alimentación, cultura y 
gastronomía y la idoneidad de inte-
grar este alimento en el marco de una 
dieta completa y equilibrada. 

Según el “Estudio de opinión 
sobre la importancia del sector 
cárnico en España” elaborado por 
Sigma Dos para el Foro Ganadero-
Cárnico, más del 80 % de la población 
cree que una alimentación completa 
y equilibrada debe incluir el con-
sumo de carne, y el 71,6 % cree que 
dejar de comer carne puede afectar 
a la salud. A la vez, el 86,1 % de la 
población piensa que el consumo de 
carne aporta proteínas importantes 

El sector cárnico relanza su campaña para fomentar el consumo 
de carne y poner en valor la actividad ganadera

El Grupo AN vuelve a sumarse
a El Sentido de la Carne

para evitar la desnutrición de las 
personas mayores y favorecer su 
mantenimiento muscular y óseo, 
mientras que el 78,3 % considera que 
la reducción de proteína procedente 
de la carne puede afectar al creci-
miento físico y desarrollo intelectual 
de los niños y el 85 % considera que 
la carne aporta minerales y vitaminas 
importantes para nuestro sistema 
inmunológico.

El Sentido de la Carne busca 
reforzar la idea de que la carne y los 
productos cárnicos forman parte de 
nuestra cultura gastronómica, y que 
consumirla de acuerdo a las pautas 
recomendadas contribuye a una dieta 
variada y equilibrada en el marco de 
una dieta mediterránea. Asimismo, la 
campaña destaca la importancia de la 
ganadería como un motor de desa-
rrollo económico y social de las áreas 
rurales. Esta edición de la campaña 

contará con un total de 170 entidades 
adheridas.

La imagen y mensajes de esta 
nueva edición de El Sentido de la 
Carne pueden verse ya en los puntos 
de venta de las principales cadenas, 
en el packaging de muchos produc-
tos, en folletos comerciales, así como 
en la página web y a través de una 
potente presencia en redes sociales, 
tanto en los perfiles de la propia ini-
ciativa en Instagram y TikTok, como 
en los canales de todas las empresas y 
entidades adheridas. Como novedad, 
esta edición cuenta con el apoyo de 
embajadores como el reconocido 
chef Javier Estévez, el deportista para-
límpico Sergio Garrote, la ganadera y 
creadora de contenido Lucía Velasco 
o Carlos Herrera, gerente de una 
de las charcuterías más famosas de 
Madrid, Herrera Premium Food. 

Tajonar • Chari Mancini

AN Avícola Mélida se ha adherido nuevamente a la campaña El Sentido de la Carne, la 
iniciativa promovida por la cadena de valor del sector cárnico y la distribución para 
reivindicar el consumo de este alimento en el marco de una dieta completa y equili-
brada, y destacar la importancia de la ganadería como motor económico y social de las 
áreas rurales.
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El Grupo AN vuelve a sumarse
a El Sentido de la Carne



LLa sostenibilidad siempre ha 
formado parte de la filosofía del 
Grupo AN y, de hecho, en la misión 
de la cooperativa se alude direc-
tamente a ella cuando se habla de 
promover el desarrollo sostenible del 
sector agroalimentario. Desde el año 
2019, la sostenibilidad se trabaja en 
la empresa de manera consciente 
y decidida, impulsando acciones 
concretas encaminadas a satisfacer 
las necesidades del presente sin com-
prometer la capacidad de las futuras 
generaciones, garantizando el equili-

brio entre el crecimiento económico, 
el cuidado del medio ambiente y el 
bienestar social. 

Tras un trabajo inicial en el que se 
evaluaron los Objetivos de Desarrollo 
Sostenible (ODS) y el trabajo que 
se había desarrollado en relación 
con cada uno de ellos, se realizó un 
planteamiento concreto de acciones: 
la Hoja de Ruta en Sostenibilidad 
2022/25. Ahora llega una nueva fase 
que abarcará hasta 2028, al tiempo 
que se exponen los avances del 
periodo recién finalizado: “De todas 

las acciones que se plantearon, se 
han desarrollado 93, de las que más 
de la mitad han sido iniciativas 
ambientales. El resto se han dividido 
a partes prácticamente iguales entre 
iniciativas sociales y las relacionadas 
con la gobernanza”, explica Maite 
Muruzábal, directora de la Fundación 
Grupo AN. “Parte de esas acciones ya 
se han quedado integradas dentro de 
la organización, mientras que otras, 
por sus plazos de trabajo, van a con-
tinuar desarrollándose en este nuevo 
periodo.

El Grupo AN continúa dando pasos dentro de su Hoja de Ruta en Sostenibilidad. Tras 
el trabajo desarrollado durante los últimos cuatro años, se inicia una nueva fase en la 
que se va a incidir en la integración de la sostenibilidad en todas las áreas y actividades 
de la empresa. La hoja de ruta 2026/28 servirá para avanzar en esta materia, a través de 
acciones dirigidas a reforzar tres pilares: gobernanza, ambiental y social. 

El imparable camino
de la sostenibilidad
El Grupo AN ha desarrollado 93 acciones dentro de la hoja de ruta para el periodo 2022/25 

La nueva hoja de ruta, con horizonte 2028, contempla 16 programas enmarcados 
en 7 iniciativas relacionadas con los pilares de gobernanza, ambiental y social

Jornada técnica sobre sostenibilidad celebrada en 
la sede central del Grupo AN en el mes de abril

Tajonar • Jaime González
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El Grupo AN lleva cinco ejercicios consecutivos certificando su Memoria de Sostenibilidad

•	 Certificación de la Memoria de 
Sostenibilidad: se ha realizado de 
manera voluntaria ejercicio tras 
ejercicio con el fin de informar sobre 
las cuestiones más relevantes de la 
actividad de la cooperativa en materia 
medioambiental, social y de aquellas 
relativas al personal y en relación con 
los derechos humanos. 

•	 Evaluación sobre el Reglamento de 
Taxonomía: estudio para adaptarse a 
esta normativa europea que establece 
un sistema de clasificación cuyo 
objetivo es analizar qué inversiones y 
actividades económicas son sosteni-
bles. 

•	 Monetización del valor social: a 
través del proceso de contabilidad 
social se comprobó que el Grupo AN 
devuelve a la Administración Pública 
51 veces lo que recibe en forma de 
subvenciones, y que, por cada euro de 
gasto, aporta a la sociedad 38 euros. 

•	 Calendario del bienestar: inicia-
tiva enfocada en la promoción de 
la salud física, mental y emocional 
de las personas que trabajan en la 
cooperativa, mediante el fomento de 
hábitos de vida saludables y de un 
buen ambiente laboral dentro de la 
empresa. 

•	 Matriz de doble materialidad: se 
trata de un análisis que identifica los 
impactos ambientales, sociales y eco-
nómicos que la empresa tiene sobre el 
entorno que le rodea y viceversa, con 

INICIATIVAS DESTACADAS EN EL PERIODO 2022/25
A lo largo de estos años se han completado decenas de acciones destacadas 

dentro de la Hoja de Ruta en Sostenibilidad. Estos son algunos ejemplos:

el objetivo de determinar qué cues-
tiones son de importancia para sus 
grupos de interés. 

•	 Acciones para abordar la reducción 
del desperdicio alimentario: antes 
de la publicación de la ley sobre el 
desperdicio, se desarrollaron inicia-
tivas como el taller RestoZero, junto 
a la Universidad Pública de Navarra 
y la Fundación Ilundain, para ense-
ñar técnicas de aprovechamiento y 
cocina de desperdicio cero. 

•	 Cálculo de la huella de carbono de 
producto avícola y de pienso: se 
calculó la huella de carbono que tiene 
un kilo de carne de pollo comerciali-
zada, atendiendo a todas las fases que 
contempla su ciclo completo: granjas 
de recría, de reproductoras, incuba-
dora, granjas de crecimiento, centro 
de procesamiento y comercialización. 
El trabajo continuó con el cálculo de 
la huella de carbono de un kilo de 
pienso.

•	 Certificación de la huella de carbono 
de organización: permite medir el 
impacto ambiental de las emisiones 
de gases de efecto invernadero gene-
radas por la actividad de la empresa. 
Se ha realizado de manera voluntaria. 

•	 Acciones de reducción del consumo 
de agua: se emprendieron como 
refuerzo de una de las prioridades 
obtenidas en el análisis de doble 
materialidad con los grupos de 
interés.

Algunas de estas iniciativas desarrolladas en materia de sostenibilidad 
fueron destacadas por el jurado que decidió conceder al Grupo AN el Premio 
a la Cooperativa del Año en 2023, dentro de los galardones organizados por 
Cooperativas Agro-alimentarias de España.

HOJA DE RUTA 
2026/28

Se inicia ahora una nueva 
fase en la que se ha diseñado 
la hoja de ruta con las acciones 
que se van a desarrollar entre 
2026 y 2028. Hasta final de este 
año se concretarán los objetivos 
para cada una de ellas. 

“Cuando se comenzó a tra-
bajar en estas cuestiones se hizo 
de manera voluntaria, por ser la 
sostenibilidad parte de la misión 
del Grupo AN y estar integrada 
en su estrategia, y para estar 
preparados para las exigencias 
que sabíamos que iban a llegar 
de administraciones, clientes 
y fuentes de financiación”, 
recuerda Maite Muruzábal. 
“Todo esto se ha impulsado 
desde la dirección y el Consejo 
Rector, y está siendo acogido 
con mucha responsabilidad y 
empuje desde todas las seccio-
nes del Grupo AN. Debemos 
anticiparnos a las exigencias 
normativas, las necesidades de 
clientes y, al mismo tiempo, 
alineados con las políticas 
de las administraciones y las 
entidades financieras. Nuestro 
objetivo siempre ha sido ir por 
delante y no a remolque de 
estos requisitos”, añade. 

Esa anticipación se ha 
demostrado acertada, ya que, 
según explica la directora de 
la Fundación, “se está produ-
ciendo un acelerón en estas 
cuestiones a nivel europeo, 
por la necesidad de alcanzar 
los objetivos que se plantearon 
para el año 2030. Por nuestra 
parte, hemos planteado esta 
hoja de ruta con horizonte 2028 
porque queremos tener ese 
margen posterior de dos años 
para integrar los cambios que 
se puedan dar en este tiempo. 
Todo esto requiere que una 
organización vaya asumiendo 
las acciones relacionadas con la 
sostenibilidad poco a poco, para 
poder llegar a tiempo de cum-
plir con la normativa sin tener 
que hacer todo a la vez a última 
hora. De ahí la importancia de 
haber comenzado a trabajar en 
esta materia hace ya siete años”, 
recuerda.
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LLos días 23 y 24 de junio, el 
Grupo AN fortaleció sus vínculos 
europeos durante su participación 
en Next Bite Satellite, uno de los dos 
encuentros anuales organizados por 
EIT Food que reúne a representantes 
de empresas, universidades y cen-
tros tecnológicos integrantes de este 
consorcio europeo, un espacio que 
fomenta la conexión y la colaboración 
entre todos sus miembros.

Celebrado en Bruselas, el encuen-
tro giró en torno al impulso de la 
biotecnología agroalimentaria de la 
Unión Europea bajo el lema "De la 
innovación a la adopción: la bio-
tecnología y la agricultura como un 
único sistema". Durante las sesiones 
de trabajo y las reuniones centradas 
en impulsar la I+D, los participantes 
analizaron los cambios necesarios 

Representantes de la cooperativa asistieron en Bruselas 
a uno de los eventos anuales que organiza EIT Food

El Grupo AN refuerza
sus alianzas europeas 

El Grupo AN participó a finales de junio en Next Bite Satellite, el encuentro anual de 
EIT Food que reúne a empresas, universidades y centros tecnológicos de toda Europa 
para impulsar la innovación en el sector agroalimentario. El evento, celebrado en 
Bruselas, puso el foco en el papel de la biotecnología para avanzar hacia sistemas 
alimentarios más resilientes, competitivos y sostenibles. La cooperativa aprovechó 
esta cita para reforzar sus alianzas europeas, compartir conocimiento y participar en 
espacios de colaboración.

Tajonar • Myriam Sanz

para que la biotecnología contribuya 
al desarrollo de un sistema alimen-
tario más resiliente, competitivo y 
sostenible.

Al evento acudieron Maite 
Muruzábal, directora de la Fundación 
Grupo AN, Sergio Menéndez, coor-
dinador del Grupo de Innovación de 
Campo del Grupo AN, y Amaia Ducay, 
gestora de proyectos de la coopera-
tiva, que tuvieron la oportunidad de 

buscar sinergias y reforzar alianzas 
europeas.

Previo a este evento tuvo lugar 
el Think and Do Tank relativo a 
Diversificación de Proteínas, en el que 
participa activamente el Grupo AN 
junto a un grupo de expertos para 
superar las barreras a la innovación 
en este campo, con el objetivo final de 
ayudar a construir un mejor sistema 
alimentario para Europa. 

Las ponencias giraron en torno a la biotecnología 
agroalimentaria

Sergio Menéndez, coordinador del Grupo de Innovación de 
Campo del Grupo AN, y Amaia Ducay 

Maite Muruzábal, directora de la Fundación Grupo AN, y Amaia 
Ducay, gestora de proyectos del Grupo AN (tercera y segunda por la 

derecha en la fila inferior), posan con participantes del evento
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¡Suscríbete a nuestra newsletter!

Mantente al día de todo lo que ocurre en Grupo AN suscribiéndote a nuestro
boletín de noticias. Recibirás cada mes en tu correo electrónico toda la actualidad 

del sector, noticias, artículos, curiosidades y mucho más. ¡No te lo pierdas! 

Suscríbete a través de nuestra web 

www.grupoan.com

#EquiposQueAlimentAN

¡Y no te olvides de seguirnos también en redes sociales!

linkedin.com
/grupoan

facebook.com
/grupoan

youtube.com
/grupoan_1910

instagram.com
/grupoan_1910 



E

InnovAN

En esta sección recogemos 	
los proyectos en los que 
trabaja el Grupo AN, dirigidos 
a optimizar procesos, produc-
tos y servicios, y que todo ello 

repercuta positivamente en 
los socios. Proyectos de dife-
rentes ámbitos y que tienen la 
innovación y la colaboración 
como principales señas de 

identidad.
En este InnovAN nos cen-
tramos en un proyecto que 
tiene como objetivo detectar y 
abordar los principales desa-

Tajonar • David Soba / Myriam Sanz

La innovación al servicio de los socios
El Grupo AN trabaja en decenas de proyectos enfocados a la mejora continua

El Grupo AN está desarrollando un proyecto centrado 
en la investigación de nuevas soluciones agronómicas 
sostenibles para favorecer la adaptación del cultivo de 
leguminosas, tanto a los efectos del cambio climático 
como a las nuevas necesidades del mercado. El objetivo 
es incrementar la competitividad de los agricultores de las 
cooperativas socias del Grupo AN y avanzar hacia sistemas 
de producción más eficientes y sostenibles.

El proyecto surge como respuesta a algunos de los 
principales retos que presenta actualmente el cultivo de 
leguminosas, entre ellos los bajos rendimientos obtenidos 
en determinadas condiciones, la limitada disponibilidad 
de variedades comerciales adaptadas a diferentes ambien-
tes, las dificultades asociadas al manejo agronómico y la 
necesidad de mejorar la fertilidad de los suelos a medio y 
largo plazo, así como las nuevas regulaciones europeas.

En este contexto, resulta necesario avanzar en el 
conocimiento de las leguminosas y desarrollar materias 
primas con valor añadido para el agricultor, competitivas 
económicamente y adaptadas a las nuevas condiciones 
derivadas del cambio climático.

ADAPTACIÓN DE LAS LEGUMINOSAS 
A DIFERENTES CONDICIONES 
AGROCLIMÁTICAS

Ante esta situación, el Grupo AN se propone abordar 
las principales limitaciones técnicas que dificultan la 
adaptación del cultivo de leguminosas a las diferentes 
condiciones climáticas de sus zonas de influencia. Se trata 
de cultivos estratégicos, por su contribución a la diversifi-
cación de las producciones y por su capacidad para mejo-
rar la fertilidad del suelo mediante la fijación biológica de 
nitrógeno, así como por su papel en el cumplimiento de 
los objetivos medioambientales de la agricultura europea.

El objetivo del proyecto es identificar y dar respuesta 
a los principales retos agronómicos que plantean estos 

Innovación para el cultivo de leguminosas

Campo de ensayos en Gallipienzo, Navarra

cultivos, trabajando tanto en la selección de variedades 
como en la optimización de su manejo. Para ello, se 
estudian variedades de guisante, haba, garbanzo y lenteja, 
buscando determinar cuáles presentan una mejor adapta-
ción a las condiciones climáticas actuales y cuáles pueden 
ofrecer mejores perspectivas ante los escenarios climáti-
cos futuros.

Una vez identificadas las variedades y estrategias de 
manejo más interesantes, el Grupo AN trabaja además 
en la valorización de estas producciones mediante su 
utilización como materia prima en la planta de extracción 
de harinas, buscando generar productos de mayor valor 
añadido y contribuir así a incrementar la competitividad 
global de los agricultores asociados.

DOS CAMPAÑAS DE ENSAYOS YA 
REALIZADAS

Para avanzar en la consecución de estos objetivos, se 
ha establecido una red de ensayos en campo en Castilla 
y León, Aragón y Navarra, que permite estudiar el com-
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La innovación al servicio de los socios
El Grupo AN trabaja en decenas de proyectos enfocados a la mejora continua

fíos que afectan a los cultivos 
de leguminosas, mediante la 
identificación y selección de 
variedades que presenten una 
mejor adaptación a las con-

diciones climáticas. De este 
modo, se pretende ofrecer al 
agricultor alternativas soste-
nibles que faciliten el cum-
plimiento de la normativa 

medioambiental y contribuir 
a mejorar la fertilidad de los 
suelos y a aumentar la com-
petitividad de los cultivos de 
leguminosas.

Este proyecto contribuye a alcanzar los 
siguientes Objetivos de Desarrollo Sostenible:

David Soba, gestor investigador de proyectos de Innovación de Campo del Grupo AN, junto a 
un participante de los ensayos

Para abordar el estudio con las máximas garantías, el 
Grupo AN ha incorporado a un investigador con amplia 
experiencia, tanto en el ámbito de las leguminosas como 
en el estudio de la adaptación de diferentes cultivos a las 
condiciones derivadas del cambio climático.

INNOVACIÓN Y SOSTENIBILIDAD AL 
SERVICIO DEL AGRICULTOR

El proyecto constituye un avance tecnológico rele-
vante y representa una muestra de la firme apuesta del 
Grupo AN por la innovación, la sostenibilidad y la adapta-
ción de la agricultura al cambio climático.

La identificación de variedades mejor adaptadas y el 
desarrollo de estrategias de manejo más eficientes pueden 
contribuir a mejorar los rendimientos y la estabilidad de 
las producciones de leguminosas, favoreciendo al mismo 
tiempo una mayor competitividad de los agricultores 
asociados al Grupo AN.

Por otro lado, la correcta integración de estos cultivos 
en las rotaciones puede contribuir a mejorar la fertilidad 
del suelo y reducir la dependencia de aportes externos de 
nitrógeno, siempre bajo criterios técnicos que permitan 
compatibilizar la productividad y la calidad de las produc-
ciones con la sostenibilidad ambiental.

La continuación de los ensayos permitirá ampliar la 
información disponible, validar las tendencias observa-
das y establecer recomendaciones más precisas sobre las 
variedades y manejos más adecuados para cada entorno 
productivo.

El proyecto ha sido financiado por el Ministerio de 
Ciencia, Innovación y Universidades y la Agencia Estatal 
de Investigación, en el marco de la convocatoria Torres 
Quevedo 2023.

portamiento de las diferentes especies y variedades bajo 
distintas condiciones agroclimáticas.

Hasta el momento se han llevado a cabo dos campa-
ñas consecutivas de ensayos, correspondientes a los ciclos 
2024/25 y 2025/26. Los primeros resultados obtenidos 
muestran que existen diferencias significativas en el com-
portamiento de las distintas especies, que se manifiestan 
en función de las condiciones agroclimáticas en las que 
se desarrolla el cultivo, poniendo de relieve la importancia 
de seleccionar el material vegetal más adecuado para cada 
zona y de adaptar las estrategias de manejo a las caracte-
rísticas específicas de cada ambiente.

Además de evaluar el rendimiento, los ensayos están 
permitiendo estudiar diferentes parámetros relacionados 
con la calidad de la producción y con la respuesta de las 
plantas frente a factores como la disponibilidad de agua. 

El proyecto incorpora también modernas herramien-
tas tecnológicas para mejorar el seguimiento y la carac-
terización de los cultivos, como el empleo de imágenes 
satelitales y técnicas basadas en el análisis de distintos 
isótopos.
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Acción Cooperativa ofrece este tablón de anuncios gratuito para todos los 
agricultores y ganaderos de las cooperativas socias. Tanto para que oferten 
sus compras como sus ventas, entendidas siempre en el ámbito doméstico, 
personal y particular. Acción Cooperativa no se responsabiliza de la veracidad 
de las ofertas de compraventa, reservándose el derecho de publicación. 

Enviar anuncios a revista@grupoan.com o llamando al 948 29 94 00.

No te pierdas las novedades

Anuncios 
Gratuitos

SE VENDE

Gradilla de 2,5 m. Cultivador de 2 m. 
Cámara frutera 30 m³. Cortacésped 
marca HONDA, gasolina. 26 tubos de 
riego de 3 pulgadas. 2 máquinas para 
injertar viña. Berbinzana (Navarra).
> CONTACTO: 690 927 203 / 948 722 048

Por jubilación, removedor BENZA y 3 
calefacciones marca SUPERCIKKI
Tricio (La Rioja).
> CONTACTO: 630 754 747 / 696 014 426

Cultivadores de 11 a 13 rejas con rulos. 
Sierra de cinta con posibilidad de poner 
motor eléctrico y enganche a 3 puntos. 
> CONTACTO: 948 830 232

Depósito de 12.000 kg para pienso. 
> CONTACTO: 620 362 760 / 948 350 012

Marcadores hidráulicos para 
sembradora. Llantas de ruedas NEW 
HOLLAND, serie 87. Coop. de Urroz Villa.
> CONTACTO: 630 707 789

Se vende rastra y molón de 2,5 m
> CONTACTO: 638 159 944

Equipo completo de extendido, 
recepción y almacenamiento de 
manguera para riego, formado por 
equipo al alza del tractor y equipo de 
almacenamiento, con 3 km de manguera 
profesional de 100 mm de anchura 
interior, con boquereles profesionales 
integrados (enganche rápido), dividido en 
tramos de 100 y 300 m. 
Cooperativa El Arga de Mendigorría.
> CONTACTO: 629 555 130

Se vende tractor NEW HOLLAND T4.105. 
Andosilla (Navarra). 
> CONTACTO: 647 922 707

Gradilla KONGSKILDE de 5,25 m 
plegable de 54 brazos y con rodillos; 
ideal para calles de regadío.
> CONTACTO: 686 885 207

Se vende grupo electrógeno GESAN.
Motor PERKINS y alternador STAMFORD. 
Potencia de 60 kaveas y menos de 100 
horas de uso. El mantenimiento se ha 
realizado el 29/09/2025 por una empresa 
del sector. Baquedano (Navarra)
> CONTACTO: 660 925 023   

Remolque de 1.500 kg, 12 ejes, 
matriculado y con luces. Fitero (Navarra). 
> CONTACTO: 948 40 47 69

Tejas pequeñas marca LAROSA de 9 
cuerpos, primero y último plegables. Zuera. 
> CONTACTO: 625 533 280

Carro basculante de 2 ruedas, caja 
metálica, recién pintado, 1.500 kg, con 
documentación. Falces. 
> CONTACTO: 649 076 661

Se venden cencerros de oveja. Arazuri.
> CONTACTO: 651 349 531

Se venden por jubilación tierras en 
Salinillas de Buradón (Rioja Alavesa): 6,75 
ha de cereal, 3,5 ha de viña emparrada y 
1 ha de uva blanca.
> CONTACTO: 669 383 202

Se vende la siguiente maquinaria 
agrícola (se puede comprar en pack 
o de forma individual): Tractor CASE 
Internacional 5150 Maxxum Plus. 
Remolque BOLAÑOS 8.000 kg. Chisel 
de 11 brazos con muelles y rodillo. Rastra 
VERA. Sembradora SOLÀ de 22 chorros.
Cooperativa de Mélida (Navarra)
> CONTACTO: 620 073 083

Se vende por jubilación abonadora 
AGUIRRE de 1.300 kg. Chisel de 9 
brazos con rodillo. Trisurco AGUIRRE. 
Caparroso (Navarra).
> CONTACTO: 629 935 442

Tractor FENDT 209S. Bisurco AGUIRRE 
pequeño. Andosilla (Navarra). 
> CONTACTO: 630 960 739

Dos arados QUIMEL de 4 vertederas,uno 
de ellos con anchura variable. 
Abonadora arrastrada ANFER de 4.000 
kg. Molón con cuchilla de 3 m. Picadora 
BERTI de 2,60 m. Cuba AGUIRRE de 
1.200 l. Máquina para aplicar plástico de 
una línea con rotovator invertido. Rastra 
y otros aperos. Cooperativa de Valtierra. 
> CONTACTO: 676 479 300

Se vende sembradora LAMUSA VICAN 
de 2,80 m de anchura con botas, 
preparador y cajón de 400 kg, modelo de 
precisión y cierre hidráulico. 
En buen estado. 
> CONTACTO: 626 382 644

Rastra de 3,94 con ala. Abonadora 
AGUIRRE 450 kg. Remolque 6.000 kg 
con freno hidráulico no basculante. 
Brabán ASTIVIA número 5. 
Lerín (Navarra). 
> CONTACTO: 619 818 407

Por jubilación se venden 3 ha de árboles 
frutales en plena producción, situados 
en Alfaro (Navarra). 
> CONTACTO: 637 297 263

Se arrienda tierra de regadío en 
Cárcar (Navarra). 
> CONTACTO: 650 706 165

Depósito de agua de 50.000 l en 
perfecto estado. Postes de viña, precio 
de liquidación. Rastra de 5 m plegable. 
Abonadora AGUIRRE. Grada de 3 m 
(4 filas) y rastra. Cultivador de 2,3 m. 
Ganchos (5) con molón. 
Miranda de Arga, Navarra.
> CONTACTO: 609 690 036

Sulfatadora AGUIRRE de 600 l y 10 
m. Grada de 22 discos. Sembradora 
MONOSEM de cuatro líneas. 
Cooperativa de Arguedas. 
> CONTACTO: 667 617 334

Sembradora MONOSEM PNU de 6 
cuerpos, telescópica, posibilidad de 
vender con brazos para hacer siembra 
directa. Semichisel de 3,30 m con 
rulo, permite ponerlo a 4,50 m y se 
puede enganchar tanto al elevador 
trasero como al delantero. Subsolador 
MELQUIADES de 5 brazos. 
> CONTACTO: 606 719 372

Se vende rastrón nuevo de 4,5 m. 
Plegable, con cuchilla y enganche 
trasero. Preparado para una posible 
ampliación. 
Cooperativa de Cáseda (Navarra).
> CONTACTO: 626 434 971

Se vende molón de 3 m en muy buen 
estado. Falces, Navarra. 
> CONTACTO: 616 373 053

Se vende sinfín hidráulico de 3 m 
de largo, para abonadora o sembradora, 
con bomba nueva.
Cooperativa de Urroz Villa (Navarra). 
> CONTACTO: 630 707 789

Sembradora de maíz MONOSEM de 4 
filas. Abonadora AGUIRRE de 1.500 kg. 
Abonadora BRUPER de 3.000 kg. Un 
sinfín hidráulico de 4 m y un sinfín 
trifásico de 6 m. Rastra de 4,5 m. 
Grada rotativa de 3 m. Araña de 3 m. 
Bisurco AGUIRRE. Trisurco FONTAN. 
Molón de 3,5 m plegable. Chisel 
cultivador de 13 brazos. Cultivador viejo 
de 9 rejas y 2 cañones de gas. 
Cooperativa de Carcastillo.
 > CONTACTO: 638 280 325 / 948 725 521

Tractor NEW HOLLAND tl-100 con pala. 
Aldeanueva de Ebro.
> CONTACTO: 655 929 255

Se vende lote de tierra en Figarol, 
regadío, 13 ha con derecho.
> CONTACTO: 680 711 384

Se venden 103 derechos de la región 1 y 
2 derechos de la región 8. 
> CONTACTO: 615 538 787
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Por cese de actividad, se vende 1,22 
ha con derechos en la carretera de 
Cabanillas (regadío) y un corral en 
Buñuel con almacenes de 1.700 m2 y 
rotavator JAGUAR de 3,30. 
Cabanillas, Navarra.
> CONTACTO: 690 683 350

Se vende por jubilación: 
Sembradora neumática de 5 m en 
tres filas con capacidad de 1.400 kg. 
Arado ESCUDERO minilaboreo de 
9 cuerpos dos de ellos plegables de 
ballesta. Cultivador VIBROFLEX 5 m 
de 25 brazos en 3 filas con rulo y rastra. 
Grada de discos CASTILLA de 25 X 
25. Pulverizador de 18 m con marca 
espumas de 1.500 l. Amontonador para 
pala con enganche rápido. Abonadora 
CLERIS, de arrastre de 7.000 kg con 
dos platos hidráulicos. Sembradora 
de girasol NODET de 5 botes y reja, 
con posibilidad de hacerla de 7. Carga 
alpaca. 30 tubos de riego. Bomba de 
agua para toma de fuerza. 15 aspersores. 
4 cañones.
> CONTACTO: 636 391 219

Viña de uva blanca en Andosilla, 
término de Ribafuentes. Parcela inscrita 
en el registro de viñedo de DOCa Rioja, 
con una parcela de 0,592 ha, riego por 
goteo y buen acceso. 
> CONTACTO: 656 939 702

Sembradora directa JOHN DEERE 750 
prácticamente nueva. Tiene el cajón 
ampliado con capacidad para 1.800 kg
de trigo. Larraga, Navarra.
> CONTACTO: 636 097 828

Vendo grada rotativa de 3,50 m. 
Cooperativa de Urroz, Navarra.
> CONTACTO: 669 344 460

Se vende sembradora SOLÀ 3 m con 
preparador y 23 chorros de siembra. 
Molón de 3,5 m con cuchilla. Gradas de 
4 m con laterales levantables. 
> CONTACTO: 606 961 391

Vendo por jubilación cosechadora 
NEW HOLLAND TX32, bien cuidada. 
Cooperativa de Urroz Villa (Navarra). 
> CONTACTO: 669 344 460

Por cambio de actividad vendo a 
muy buen precio y en buen estado, 
seminuevo, todo para granjas de 
pollos: 20 ventanas guillotina de 1,5 m. 
Trampillas VEAS de EXAFAN de 1x48 m. 
200 platos comederos CUMBERLAND. 
5 máquinas de humidificación. 1 
cañón de gas interior SISTEL. 2 SCA 
dobles. 2 armarios para diferenciales 
y contactores. 2 S.A.I. 5 ventiladores 
EXAFAN de 10.000 m³. 8 motores 
de ventana de EXAFAN. 424 platos 
comederos LEROY. 6 calles bebederos 
de 65 m LUBING. 6 calles bebederos de 
80 m LUBING. 5 calles bebederos 95 m 
LUBING. 200 bebederos cazoleta apoyo 
LUBING. 200 bandejas inicio de 60 cm. 
3 armarios para reducir la reactiva. 
> CONTACTO: 625 447 339

Cazo elevador autobasculante para 
vendimia. Cooperativa de Andosilla.
> CONTACTO: 698 984 020

Se vende sembradora de cereal de 3 m 
en buen estado. Navarra. 
> CONTACTO: 603 201 783

Sembradora de maíz MONOSEM 
de 4 filas con microgranuladores. 
Sembradora para trigo y cebada 
AGRATOR neumática de 3 m de ancho 
y de botas. Rotavator de clavos de 3 m 
de ancho. Chisel FAYSER de 7 brazos. 
Sulfatadora de pistolas BRUPER de 150 l. 
Cooperativa de Marcilla.
> CONTACTO: 627 439 606

Se vende sulfatadora AGUIRRE de 
1.200 l, barras hidráulicas de 18 m, con 
corte de tramos. Sembradora SOLA de 
3 m, modelo Trisem 2110, de 25 brazos, 
con marcadores. Borrahuellas 3x3 con 
cajón de 1.200 kg. Grada rápida de 3,05 
m marca KUHN modelo Cultimer de 24 
discos. Álava.
> CONTACTO: 650 472 385

Cosechadora LAVERDA modelo 2150 
LXE, corte de cereal 5,40 m. 
> CONTACTO: 615 383 634

Rastra de 4m con dos pliegues. 
Cultivador de 9 brazos con chisel y con 
rastrillo de sembradora.
Cooperativa de Lerín. 
> CONTACTO: 669 409 439

Se vende por jubilación sembradora de 
cereales SOLÀ NEUMASEM 779 de rejas 
con tolva original de gran capacidad, 
desconexión total, borrahuellas, 
rastrillo trasero, eje intermedio y todo 
su equipamiento, con documentación 
completa y registrada. Plegable de 4,5 m 
de labor. Sinfín hidráulico para cargarla. 
Como nueva.
Cooperativa de Cáseda (Navarra).
> CONTACTO: 626 434 971

Tractor JOHN DEERE 5400, doble 
tracción, 4.600 horas de trabajo. 
Peralta (Navarra).
> CONTACTO: 627 450 368

Lote de maquinaria compuesto por 
tractor MASSEY FERGUSON 8110. 
Cosechadora CLASS Dominator 
98. Sulfatadora AGUIRRE 18 m 
1.500 l. Abonadora SULKY 2.400 kg. 
Sembradora AGUIRRE bota 4.5 m. 
Cuatrisurco QUIMEL. Gradilla 4 m. 
También por separado. 
Zona Lumbier (Navarra). 
> CONTACTO: 605 868 090

Equipo de riego bomba marca ITUR, 
modelo BT8070, 24 tubos de riego de 
tres pulgadas, un codo y 2 tapones de 
tres pulgadas. Molino de martillo modelo 
T20. Sinfín marca JOVI 6 m. Remolque 
3.000 kg. Carga alpacas. 12 aspersores 
de bronce. 
> CONTACTO: 620 462 654

Se venden 8 derechos PAC de la región 
4. Cooperativa La Esperanza de Valtierra.
> CONTACTO: 696 854 550

Arado de 5 cuerpos reversible VOGEL 
NOOT. Cooperativa Santa Orosia de Jaca. 
> CONTACTO: 669 050 883

Finca de 2 ha: 1,5 de viñedo y el resto 
tierra arable, con pozo y nave de 100 m2. 
Aranda de Duero (Burgos) 
> CONTACTO: 622 673 134 / 676 793 101

Explotación ganadera para la cría de 
ganado vacuno o caballar en Caparroso. 
Acceso a 500 m de la N-121. 3.000 m2. 
700 m2 de cubierta. Luz, agua, dos silos de 
14.000 kg, tolvas, comedero, manga de 
manejo, etc. 
Cooperativa Santo Cristo de Caparroso 
> CONTACTO: 638 283 201

Abonadora pendular VICON con 
bandejas lanzadoras, capacidad 1.000 
kg en urea, ancho trabajo 15 m, buen 
estado. 
> CONTACTO: 615 327 539 / 630 429 028

Tractor JOHN DEERE 2250M. Tractor 
FIAT 6066VAA. Cultivador semichisel de 
2,40 m de anchura. Cáseda. 
> CONTACTO: 628 287 978

Brabán de una vertedera. Rastrón de 
clavos (30 clavos). Grada de 30 brazos. 
Cajón sembrador de 2 m de ancho. 
Portagavillas para segadora.
Aibar (Navarra), Cooperativa Cerealista 
de Cáseda.
> CONTACTO: 680 228 970

Vendo tierra agrícola de una hectárea en 
el término de Traslapuente, en Tudela.
> CONTACTO: 646 582 722

Se venden 11 derechos de PAC 
correspondientes a la región 1 y 3 
derechos de PAC correspondientes a la 
región 7. 
> CONTACTO: 636 110 353

Rotoempacadora JOHN DEERE 550 
con dos ruedas de repuesto, en perfecto 
estado. Matriculada, sin ITV. 
Berdún (Huesca). 
> CONTACTO: 619 376 203

Se vende por jubilación atomizadora 
de 1.200 l de capacidad, molón de 2,95 
de anchura con cuchillas, remolque 
basculante y con freno hidráulico de 8 t. 
Cooperativa de Cáseda, Navarra.
> CONTACTO: 696 524 228

Cosechadora CLASS Lexion 670 Terra 
Trac DT. Motor Caterpillar 415 cv 
homologados. Cat C9.3 IND AG17 Año 
2015. Horas de servicio 5.004. Horas de 
trabajo efectivas 2.842. TT 735. Doble 
tracción. Kit para maíz. Esparcidor de 
tamo. 3D limpieza. 6 sacudidores.
Corte de cereal Claas Cerio 770
Cabezal de maíz. Marca Capello. 
Modelo Quasar R-8. 
Cooperativa de Caparroso.
> CONTACTO: 686 213 901

Se vende por jubilación arado 
KVERNELAND de 4 vertederas, 
sembradora TORRES de 21 chorros, 
cultivador de 17 brazos y sinfín de 
8 m de largo con motor de gasolina. 
Andosilla (Navarra).
> CONTACTO: 647 743 559
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LLos números que dejó la última edición de Salamaq 
hablan del éxito de este evento, que ha ido creciendo con el 
paso de los años. En 2025, la feria recibió la visita de cerca 
de 95.000 personas y contó con más de 200 expositores 
nacionales e internacionales. Si las previsiones se cumplen, 
la edición de este año, que se celebra del miércoles 3 al lunes 
7 de septiembre, competirá con esas cifras. 

El Recinto Ferial de Salamanca dedicará 20.000 metros 
cuadrados a los dos grandes espacios de los que consta 
Salamaq: por un lado, la feria agropecuaria, centrada en 
maquinaria, innovación, tecnología y servicios para el 
campo, cuya edición de este año contempla la ocupación 
prácticamente total; y, por otro, la exposición ganadera, 
considerada una de las más importantes del país. En el 
primero de ellos, el Grupo AN contará con un estand propio, 
en compañía de la cooperativa socia Tierra Charra Moraña, 
como lleva ocurriendo desde 2014. 

Salamaq sirve cada año como punto de encuentro para 
las cooperativas socias de Castilla y León y de otras regio-
nes cercanas. Como en ediciones anteriores, el espacio del 
Grupo AN en la feria se encontrará en el pabellón central, en 
la ubicación reservada para el estand número 138.

El Grupo AN participa de nuevo con su cooperativa socia 
Tierra Charra Moraña en la feria de Salamanca

Salamaq se celebra
del 3 al 7 de septiembre

El Recinto Ferial de Salamanca acogerá a comienzos de septiembre una nueva edición de 
Salamaq, la feria del sector agropecuario que se celebra anualmente desde hace 37 años. 
En los últimos doce, el Grupo AN ha estado presente en la cita, junto con su cooperativa 
socia Tierra Charra Moraña, con un estand propio. Salamaq 26 se anuncia este año como 
El corazón del mundo rural. 

Tajonar • Jaime González

La feria se completará con unas jornadas profesiona-
les, en las que empresas, organizaciones y otras entidades 
vinculadas al mundo agroganadero analizarán el momento 
por el que pasa el sector desde el punto de vista económico, 
social y sanitario. Según avanza la organización, en Salamaq 
26 también tendrá un protagonismo especial la mujer, con 
motivo de la conmemoración del Año Internacional de las 
Mujeres Agricultoras. 

La presentación de Salamaq ha tenido lugar este 
año en Valladolid. En ella, el presidente de la Diputación 
de Salamanca, Javier Iglesias, destacó que la feria ha ido 
cobrando relevancia como punto de encuentro para profe-
sionales, empresas e instituciones, y afirmó que Salamaq “no 
es solo un evento, sino el lugar donde tradición e innovación 
se dan la mano, donde se genera conocimiento, negocio y 
futuro”. 
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